EGA Master

Gestion de ferias industriales
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INFORMACION EMPRESA

Fabricantes de herramienta Premium para uso industrial

Amagnética ESD descarga Herramientas para Herramientas para Sistemas
de titanio electrostatica mecdnica uso subacuatico Anti-caida

Antichispa Sistema de control Herramientas de Herramienta aislada Herramientas Para
de herramientas seguridad ATEX / a 1000v Tubo
IECEX

www.egamaster.com
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INFORMACION EMPRESA

Transicion hacia marketing digital
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Plataformas industriales

Ferias

www.egamaster.com




Posicionamiento y definicion de nuestra
propuesta de valor

Definir cual es el segmento objetivo y
formular una propuesta de valor que nos
diferencie de la competencia




Propuesta de Valor

Posicionamiento y comunicacion de la propuesta de valor

Seguridad y Eficiencia

DISPONIBILIDAD

SOLUCION INTEGRAL INMEDIATA FLEXIBILIDAD

PERSONALIZACION Y

o
20,000 REFERENCIAS >99,6% DESARROLLO




Estandarizar la experiencia de ferias: “Roll ups”, material grafico y sets de muestras
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éCual es el objetivo de la feria?

El objetivo es importante tanto para definir
a qué ferias asistir como para definir el
mensaje a comunicar y las actividades a
planificar




¢Cual es el objetivo de la feria?

Cada objetivo requiere un planteamiento diferente

_! Ferias con una orientacidn al “suministro industrial”

Busqueda de

Distribuidores ! Presencia relativamente pequefia (3x3)

! Propuesta al distribuidor: Gama / Flexibilidad / Servicio




¢Cual es el objetivo de la feria?

Cada objetivo requiere un planteamiento diferente

Generacion de
Demanda

Busqueda de
Distribuidores

! Generar demanda de usuarios industriales

! Cada vez mas conjuntamente con distribuidores
! Propuesta a la industria: Seguridad y Eficiencia

! Ferias con una orientacion al “suministro industrial”
! Presencia relativamente pequefia (3x3)

! Propuesta al distribuidor: Gama / Flexibilidad / Servicio
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Generacion de Demanda

Enfoque en soluciones “sectoriales”. Apoyo a distribuidores.
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¢Cual es el objetivo de la feria?

Cada objetivo requiere un planteamiento diferente

Visibilidad de Marca | Demostrar fortaleza y presencia entre otras marcas

Corporativa ! Inversiones altas. Retorno mas dificil de medir

! Generar demanda de usuarios industriales

Generacion de

! Cada vez mas conjuntamente con distribuidores
Demanda

! Propuesta a la industria: Seguridad y Eficiencia

: ! Ferias con una orientacion al “suministro industrial”
Busqueda de

Distribuidores ! Presencia relativamente pequefia (3x3)

! Propuesta al distribuidor: Gama / Flexibilidad / Servicio
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Planificacion y ejecucion

Las actividades empiezan semanas antes y
terminan semanas después de la feria,
siempre con una orientacion hacia la

generacion de oportunidades y su
conversion a ventas




Planificacion y ejecucion

Gestion del pre, durante y post-feria

Comunicacion Web

* ¢Quiénva a asistir? : : - select Language *
* C'Que queremos BE SAFE... BE EFFICIENT
comun ica r'| es? Products & Services Industries Distributors Technical Support About Us Contact Us

e Home / Corporate news / EGA Master exhibiting at Offshore Technology conference (OTC) in Houston, USA from 2 to 5 May 2016
»> Product news
» EGAMaster in Press

.. . a5 aa
Definir el mensaje y

material apropiado

% nTc 201 s EGA Master will be present once again at OTC in Houston from 2 to 5 May. It is the biggest and
2-5May - Houston  most prestigious oil & gas exhibition in the world.
e Texas - USA

In this edition will be around 90,000 visitors from over 130 countries.

Analizar quién expone y
guién visita

There, EGA Master will exhibit their innovations and a broad offer for this demanding market, including its complete one-
stop solution offer of tools for the oil & gas sector, with special emphasis on non-sparking tools, intrinsically safe
explosion-proof ATEX certified instruments, as well as its range of under-water Aquamaster tools.

EGA Master stand will be located in NRG Arena, 10029 Stand. VISIT US!

Informar a prospectos y
clientes

Comunicar en web y
redes sociales

Firma Email

Anadir nota en firmas
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Planificacion y ejecucion

Gestion del pre, durante y post-feria

¢Quién va a asistir?
¢Qué queremos
comunicarles?

Definir el mensaje y
material apropiado

Analizar quién expone y
quién visita

Informar a prospectos y
clientes

Comunicar en web y
redes sociales

¢D6nde estan nuestros
prospectos y clientes
objetivos?

¢Cémo les atraemos y/o
dénde les visitamos?

Dia 1: Definicidon de un
plan de accién

Email de
agradecimiento diario

Comunicacion sobre el
evento en redes
sociales




Planificacion y ejecucion

Gestion del pre, durante y post-feria

ol Liked « 3\ Following « Share Message
T oA g 1,102 LKES
@ Andre Thoelen a
EGA Master Tools
November 7. 2016 - € About See Al

L 945290001
@EGAMASTERTOOLS @adipec2016 stand #9516

Please come and visit us! © Typically replies within a few hours
Message Now
@EGAMASTERTOOLS @adipec2016 stand #9516 : ,
EGA MaStel’ Vo a vishtamosl www.egamaster.com
TOOIS £3 Product/Service
T . People Also Like
| Home
About /f Hnobo Tool v Like
Likes
Videos i Dewalt uSA ) ol Like
Photos o
Events
Somnath Machine Tools & Lik
Contest 04 : L Industr W Like
Posts
Liked by This Page
Create a Page

n Ferreteria y Bricolaje ol Like

www.egamaster.com




Planificacion y ejecucion

Gestion del pre, durante y post-feria

éQuién va a asistir? * ¢Ddnde estan nuestros * ¢Qué oportunidades han
éQué queremos prospectos y clientes surgido?
comunicarles? objetivos? ¢Qué oportunidades hay
¢Como les atraemos y/o que priorizar?
donde les visitamos?

Definir el mensaje y Dia 1: Definicidén de un Envio de informacion
material apropiado plan de accién acordada

Analizar quién expone y Email de Actualizar lista de
quién visita agradecimiento diario prospectos

Informar a prospectos y Comunicacion sobre el Definir plan de
clientes evento en redes VISIEVAETEERS

Comunicar en web y sociales Revisar retorno al de 3-

redes sociales 6 meses




GRACIAS POR SU
ATENCION

Asier Sinde
Director Internacional Ventas y Marketing

lzarne Quijano
Marketing Manager
marketing01 @egamaster.com
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